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CRECI anuncia 41 finalistas

RECONHECIMENTO DOS PROFISSIONAIS e das imobilidrias vencedores sera no dia 27, em cerimdnia em Porto Alegre

SAIBA MAIS

Aprimeira
edicao do
Prémio
CRESCI-RS
Pense Imaveis

contou com

FLAVIA MU
Especial

econhecimento para
quem ajuda a movimen-
tar economia e mercado
imobilidrio gatichos. Es-
se é o Prémio CRECI-
-RS, realizado pelo Conselho Re-
gional de Corretores de Imoveis
em parceria com Pense Imaveis,
que destaca as melhores atuagées.

- E um estimulo as empresas
e aos profissionais que fazem a
diferenca - afirma Flavio Koch,
presidente do CRECI.

Os vencedores, entre 41 indica-
dos das nove categorias do Prémio
CRECI-RS, serdo conhecidos du-
rante o jantar de premiacAo, reali-

zado na noite de 27 de agosto,no
Saldo Principal da Associagdo Le-
opoldina Juvenil, em Porto Alegre.

O troféu entregue aos destaques
representa o diferencial competiti-
vo do profissional e da imobiliaria
em sua atuacdo no mercado.

Para Dan Berger, gerente geral
de Marketing da Nex Group —
que busca relacionamento sélido
e proximo com imobiliarias e, por
isso, patrocina o concurso —, ja es-

tava na hora do segmento ter um

prémio para reconhecer o traba-
lho do profissional de vendas.

- A rotina ndo ¢ facil. E uma
profissdo extenuante, mas recom-
pensadora. Nada mais justo do
que uma premiacéo que valorize
este profissional, assim como as
imobiliarias, que déo todo o su-
porte para que o corretor realize

~seu trabalho - analisa.

— A atuagdo do corretor é extre-

~ mamente complexa e merece re-
- conhecimento continuo da socie-

dade - completa Gustavo Kosnit-
zer, diretor regional Sul da Rossi.

A relacfio das construtoras
com as imobiliarias € estratégica,
comenta Marcos Obal Colvero,
da Melnick Even.

- Investimos permanentemen-
te para entender demandas e ne-
cessidades da equipe de venda.
Com o excesso de informacdes
que bombardeiam o publico ho-
je, 0s corretores sdo essenciais
para atingir os clientes de forma

‘correta e efetiva — aponta.

- Os vencedores se motivam
para melhorar cada vez mais.
Os demais procuram melhorar
para conseguir ganhar o pré-

~mio no futuro - conclui Rafael

Pozas, professor da Fundacio

Getulio Vargas, instituicio que deu
‘apoio a premiacdo auditando os

casesrecebidos.

0 desempenho do corretor de imaoveis e
dasimaobilidrias caminha lado a lado com

a evolucdo da construcdo civil, que oferece.
produtos de excelente qualidade e, por isso,

o0 atendimento em vendas deve ser especial.
Isso deve servalorizado.

" FLAVIO KOCH

Presidente do Conselho Regional de
Corretores de Imoveis (CRECI-RS)

0 corretor de imoveis estd sempre a
disposicdo, principalmente nos finais de
semana, sem descanso. E o mais importante:
lida com um momento simbdlico na vida

das pessoas, que € realizar o sonho de
adquirira casa'prc’)_pria.




T VOTU PUPULEr;

emuma
primeira
etapa, e
avalia¢do
de banca
especialista,
emum
segundo
momento.
| Todos os
finalistas
receberao
certificados.
Saiba mais

- nosite www.

| premiocreci.
- com.br

CORRETORES FINALISTAS

CASE ESTRATEGICO EM VENDAS D
I.ANGAMEN'I'OS IMOBII.IARIOS f A
¥ Eduardo Costa

¥ JoelLovison

¥ LaersonAlberto Kunzler

¥ Leonir Garces dasSilveira

¥ Vinicius DalCastel

CASE EST RA'I'EGICO EM VENDAS DE
IMOVEIS AVULSOS (USADOS)

¥ Joel Lovison

¥ Lufs Cldudio Giani Marros

¥ Maicon Schuch dos Santos

¥ Rozely Froner Athayde

¥ Gilberto Jler6nimo Manfroi

IMOBILIARIAS FINALISTAS

CASE ESTRATEGICO EM VENDAS DE

LANCAMENTOS IMOBILIARIOS

¥ Albert Assessoria Empreendimentos Imaobilidrios
¥ Fabio Manozzo Imbveis

¥ Galcha Negécios Imobilirios

¥ Imobilidria Ducati

. CASE ESTRATEGICO EM VENDAS DE
IMOVEIS AVULSOS (USADOS)
V cClimoveis
¥ Colnaghilmdveis
¥ Galicha Negdcios Imobilidrios
¥ Iimobilidria Schneider
¥ Onelmdveis de Luxo

CASE ESTRATEGICO DE LOCACAO DE IMOVEIS
¥ Hotel Home Brazil
¥ Master Corretora de Imdveis

CORRETOR DESTAQUE DE PORTO ALEGRE
ESCOLHIDO ATRAVES DEVOTO PGPULAR
¥ julio Cesar De QuevedoBorges

¥ Luciano Lazzarotti

¥V Luiz Cesar DaSilva

¥ Rozely Froner Athayde

V Suzete Maria Tavares Bueno

CORRETOR DESTAQUE DO INTERIOR DO RS
ESCOLHIDO ATRAVES DE VOTO POPULAR

¥ Adriano Da Silva Pacheco

¥V Cristine Bertolo Viero

¥ Faviane Comin

¥ LuisCldudio Giani Marros

¥ joelLovison
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 IMOBILIARIA DESTAQUE DE PORTO ALEGRE
[ESCOLHIDA ATRAVES DEVOTO POPUI.AR

¥V Brasil Brokers Noblesse
¥ Colnaghiiméveis "
¥ imobilidria Ducati

¥ Hotel Home Brazil

¥ Onelmdveis de Luxo

IMOBILIARIA DESTAQUE DO INTERIOR DO RS
ESCOLHIDA ATRAVES DE VOTO POPULAR

¥V Differencial Imdveis

¥ Fabio Manozzo Imdveis

¥ Gatdcha Negdcios Imobilidrios

¥ imdveis Longhi

¥V Nilo Imdveis

Algumas empresas ndo preencheram os requisitos minimos para classificagao em
determlnadas categorias, casos em que o nimero de finalistas fica reduzido.

DAN BERGER
Gerente geral de Marketing
" da NexGroup

66

Os profissionais gatichos sao qualificados e
‘temos varias imobiliarias que fortalecem a
atividade no Estado. Isso da muita seguranca
a0 empreendedor, pois a forca de vendas
é fundamental para o sucesso de qualquer
produto imobiliario.

. GUSTAVO KOSNITZER

Diretor region"als'ul daRossi

(44

Este premlo é muito importante para
0 segmento Ajuda a estimular.e, por
consequéncia, qualificar este importante

- elo da cadeia daincorpora¢do imobiliaria,
através do reconhecimento das boas praticas
e dos excelentes profissionais de venda.

" MARCOS OBAL COLVERO

‘Executivo da Melnick Even

66

Com mercado aquecido, houve aumento de
NoVos corretores sem muita experiéncia, 0
que contribuiu para a queda da qualidade.
Uma premiacdo estimula o desenvolvimento
de melhores préticas e dificulta a participacdo
dos profissionais de baixa qualidade.

RAFAEL POZAS
Professor da Fundacdo
Getulio Vargas




